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１．オエノングループ概要
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設⽴ ⼤正13年（1924年） 合同酒精株式会社設⽴
代表者 代表取締役社⻑ ⻄永 裕司
資本⾦ ６,９４６百万円
従業員 ９５５名（連結）

(平成29年12⽉末現在)

本社ビル(東京都中央区銀座)

会社概要

企業理念

⾃然の恵みを活かし、バイオ技術をベースに、
⼈々に⾷の楽しさと健やかなくらしを提供します。
⾃然の恵みを活かし、バイオ技術をベースに、
⼈々に⾷の楽しさと健やかなくらしを提供します。
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事業会社

オエノンホールディングス

１０事業会社 ホールディングカンパニー体制
による機動的・効率的な経営



酒類事業 酵素医薬品事業

乳糖分解酵素
（ラクターゼ）

酵素医薬品⼯場

加⼯⽤澱粉事業

5

事業概要

平成２９年度
売上⾼

７８７億円

酵素医薬品
加⼯⽤澱粉

不動産その他

酒類事業
９０％

不動産事業その他
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２．第１四半期決算の概要
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（百万円、％）

平成30年度 第１四半期 決算概要

29年 30年 増減 前期⽐

売 上 ⾼ 17,268 17,658 389 102

営 業 利 益 199 218 19 109

経 常 利 益 190 213 23 112
親会社株主に帰属
する四半期純利益 96 100 4 104

１-３⽉実績
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（１）酒類事業
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「博多の華」、「すごむぎ・すごいも」増加
「北海道ビッグマン」は堅調に推移

0

（億円）

平成30年度 第１四半期 焼酎の売上⾼

博多の華

⼄類

ビッグマン

甲類

すごむぎ

混和

すごいも
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平成30年度 第１四半期 チューハイの売上⾼
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15

（億円）

0

ＮＢ商品は堅調に推移
ＰＢ商品は⼤幅増

NB

NIPPON
PREMIUM

シリーズ
イオン様

PB

直球勝負
シリーズ



11

平成30年度 第１四半期 アルコールの売上⾼
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29年 30年

（億円）

18 18

0

アルコール売上⾼
前年並

⼯業⽤酒類⽤

-主な⽤途-
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（２）酵素医薬品事業
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平成30年度 第１四半期 酵素医薬品事業の概況
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3.3 3.3

（億円）

◆営業利益売上⾼■
■

輸出ラクターゼ
売上好調
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３．本年度の重点施策
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甲乙混和 シェア拡大

本年度の重点施策 -焼酎-

0

30,000

60,000

H28 H29

(kl)

90,000

市場シェア : 24% → 26%

更なるシェア拡⼤を⽬指す
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鍛高譚 ブランド強化

本年度の重点施策 -焼酎-

⾹り20倍に！

更にしそ⾹るお酒を
アピール
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鍛高譚 ブランド強化

本年度の重点施策 -焼酎-

第3弾 Ｗｅｂ動画
⾹り視覚化プロジェクト 4⽉〜公開中!!

25〜35歳をターゲットに⼈気声優を起⽤
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甲類 家庭用チューハイを訴求

本年度の重点施策 -焼酎-

ビッグマン
ラベルリニューアル

(北海道ほかローカルブランド除く)

キャンペーン等により、
家庭⽤の飲み⽅を積極提案
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甲類 家庭用チューハイを訴求

本年度の重点施策 -焼酎-

北海道ビッグマン
ビッグマンなまらチューハイ
→ 広告と販促の連動を強化

[ 新ＣＭ ５⽉〜オンエア ]
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甲類 家飲みチューハイを訴求

本年度の重点施策 -焼酎-

“ ⼿軽に､⾃分の好みで､⾃由に ”
Alc.37%
GODO クラフトサワーズ

そふと新光 [レモン酎ハイ⽤]
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本年度の重点施策 -洋酒-

｢ とってもすっぱい
レモンのお酒

レモンホリック ｣
家飲み需要に応える商品

美食女子グランプリ2018 金賞受賞
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本年度の重点施策 -洋酒-

｢ 価値志向商品 ｣ の投⼊
ジン 「無銘」

“和”のボタニカルにこだわり

クラフトジン 市場への参入
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本年度の重点施策 -洋酒-

酒類輸出の取組み

現地業者で製品化
欧州各国で販売

ジン｢ETSU(悦)｣
ウォッカ｢EIKO(栄光)｣

旭川⼯場産の
ジン・ウォッカ原酒
を輸出
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本年度の重点施策 -RTD-

（H25年=100％）

ＮＢチューハイ売上⾼の推移

138％
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115

130

25年 26年 27年 28年 29年
0

チューハイ （ＲＴＤ） 強化
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業務用市場強化

本年度の重点施策 -RTD-

岡⼭県津⼭市
などを中⼼とした⼈気から

→ 全国区へ
1-3⽉売上
(全社前年⽐)

｢瓶チュー｣

135%
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地域との取組み強化

本年度の重点施策 -RTD-

｢NIPPON PREMIUM｣

⻑野県へ
売上の⼀部を寄付

⼭岳環境保全活動に貢献
フード・アクション・ちば

推進パートナー登録
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本年度の重点施策 -RTD-

オエノンプロダクトサポート(株) 設⽴
チューハイを主軸とした

ＰＢ製造受託事業 【パッカー】に特化

プライベートブランド取組み強化
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本年度の重点施策 -酵素-

30年1-3⽉
輸出ラクターゼ売上 (前年⽐) 103％

酵素医薬品事業の拡大

ヨーロッパ 北⽶

中南⽶アジア
オセアニア



技術⼒
品質

衛⽣管理

新規製造受託の獲得

29

生産支援ビジネスの取組み

本年度の重点施策 -酵素-

酵素製造

菌体回収
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４．投資メリットについて
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株価の推移

１年前より 90％ 上昇

始値：270円

H29/6/1

終値：513円

H30/5/18（円）

H29.6 H29.12 H30.5
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配当⾦・配当性向
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◆ 配当性向■ 配当金
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38.9 184.7 33.6

１株当たりの配当金

７円
29年12月期

配当利回り

1.36％
30年5月18日現在
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株主様向け展⽰試飲会

株主総会閉会後に毎年開催しています
本年は３⽉2３⽇に開催しました！

開催地 ： 帝国ホテル (東京都千代⽥区)
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株主優待

・本年度実施の優待内容 次のいずれか１つを選択

① 当社オリジナル本格梅酒
「酒⼥神（オエノ）」

720ml （鍛⾼譚原酒使⽤）
株主様限定 特製⾮売品

(合同酒精 製造）

優待品イメージ

② ⽇本⾚⼗字社への寄付
1,500円

これからも株主様だけが味わえる特別な商品をご提供します。
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株主様との交流会 「社⻑と語る会」

各回25組50名様を抽選でご招待しています
５⽉22⽇、９⽉19⽇ ⽜久にて開催
10⽉10⽇ 東京⼯場（松⼾）初開催



36

５．通期の業績⾒通し



◇売 上 ⾼ +12.6億円 1.6％の増収
◇経常利益 +0.5億円 2.3％の増益

平成３０年度 業績⾒通し
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0

１株当たりの配当⾦ ７円
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オエノングループホームページ
http://www.oenon.jp

本資料に記載されております将来の見通しにつきましては、

資料作成時点において入手可能な情報に基づく弊社の判断であり、

実際の業績につきましては、記載された見通しと異なる可能性があります。

また、本資料は投資判断の参考としての情報提供を目的としており、

弊社株式の購入などを勧誘するものではありません。

銘柄の選択、投資の最終決定はご自身のご判断でなさるようお願いいたします。


